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PowerAdvantage, el nuevo programa de Eaton para el
canal

Con la reciente puesta en marcha de Eaton PowerAdvantage la
multinacional refuerza su compromiso de colaboracién para que el
canal de la distribucién incremente su participacion en el negocio de
los SAIls

Barcelona — Septiembre 2009. Eaton PowerAdvantage es un importante salto
adelante en la estrategia de la multinacional de partnership con el canal de la
distribucién, el cual juega un papel protagonista en el proceso de acercar las
soluciones para la proteccion de energia al mercado final, donde se incluyen
particulares, empresas e instituciones.

No hay que olvidar que la cada vez mayor penetracion e importancia de las
tecnologias de la informacién y conocimiento en todos los ambitos de nuestra
sociedad convierten a los Sistemas de Alimentacion Ininterrumpida (SAIs) en unas
herramientas esenciales, tanto desde el punto de vista de seguridad eléctrica como
de eficiencia energética. En definitiva, el programa Eaton PowerAdvantage pretende
ayudar al canal de la distribucion a explotar las oportunidades de negocio asociadas
a este mercado, ayudandoles a incrementar su cifra de negocios gracias a la
comercializacion de estos equipos.

Como comenta Olga Valle, IT Channel Manager de Eaton Power Quality Espafia,
“Eaton PowerAdvantage tiene como principal objetivo el de favorecer el crecimiento
de este negocio a través del canal de la distribucion. De esta forma, todos los
puntos de venta donde se distribuyan los equipos de la marca Eaton contaran, no
s6lo con la mejor y mas amplia oferta de SAls del mercado, sino también con
nuestro asesoramiento y apoyo para favorecer la comercializacion de esta gama de
soluciones”.

Asi, el nuevo programa incluye una amplia plataforma de servicios disefiada para
aumentar el valor de la oferta de Eaton ofrecida al canal. De esta manera, todos los
miembros de Eaton PowerAdvantage podran disfrutar, entre otros servicios, de
colaboracion en planes y campafias de marketing desarrolladas conjuntamente,
incluyendo el acceso a catalogos, fichas de productos, promociones, guias de
utilizacién y otro material de marketing. Ademéas de beneficiarse de promociones
especiales disefiadas exclusivamente para cada uno de los miembros de este
programa.

Ademas, en un mundo donde la innovacion se ha convertido en un factor clave para
la competitividad y en una de las sefias de identidad de Eaton, todos los miembros
de este programa contaran con informacidn puntual y detalla de todas las
novedades que Eaton lance al mercado, accediendo a estos nuevos equipos para la
presentacion y demostracion en el punto de venta a unos precios especiales.

Cabe destacar la apuesta del programa Eaton PowerAdvantage por los servicios
online. Entre los que destacan el localizador, gracias al cual un potencial comprador
de estos equipos podra localizar facilmente, a través de la red, el punto de venta
mas préximo para informarse y adquirir su SAl Eaton. Ademas, todos los miembros
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de este programa tendran un acceso exclusivo a la extranet de Eaton, un portal
especial con contenidos de interés e informacion personalizada.

Desde el punto de vista de la relacién entre Eaton y el canal es importante destacar
que cada distribuidor tendra un comercial asignado de Eaton, facilitando de esta
forma el contacto directo y personalizado de cada punto de venta con Eaton.

Segun comentarios de Olga Valle “Eaton PowerAdvantage nos permitird establecer
un didlogo mas estrecho y continuado con cada uno de los puntos de venta donde
se comercializa nuestra marca. Una apuesta orientada a reforzar nuestro vinculo
con el canal de la distribucion, desarrollando una relacion basada en el beneficio, la
confianza y el conocimiento mutuo”.

Ademas, el programa ofrece tres categorias de participacion: Partner Registrado,
Partner Autorizado y Partner Premium. Todas las empresas adheridas a este
programa contaran con su identificacién correspondiente en el punto de venta como
distribuidor autorizado de Eaton y miembro de este programa.

“Sin duda la puesta en marcha del nuevo programa Eaton PowerAdvantage nos
permitird reforzar el posicionamiento de nuestra marca como lider en el mercado de
SAls tanto en canal de la distribucibn como en el mercado final”, segin comenta
Olga Valle.

Acerca de Eaton

La division eléctrica de Eaton es lider global en distribucién de energia, calidad de energia,
control y automatizacion industrial de productos y servicios. La linea global de productos
eléctricos de Eaton, incluyendo Cutler-Hammer®, Moeller®, Powerware®, Holec®, MEM®,
Santak®, y MGE Office Protection Systems™ proporciona soluciones de PowerChain
Management® para proveer la energia que necesitan los data centers, entornos industriales,
institucionales, gubernamentales, servicio publico, comercial, residencial y mercados OEM del
mundo entero.

Eaton Corporation es una diversificada compafiia de gestion de la energia con unas ventas
en el aflo 2008 de 15,4 billones de dolares. Eaton es lider mundial en tecnologia de
componentes eléctricos y sistemas para la calidad de la energia, distribuciéon y control;
componentes hidraulicos, sistemas y servicios para la industria y equipos méviles; combustible
aerospacial, hidraulicos y sistemas neumaticos para el uso comercial y militar; y camiones y
soluciones de tren motriz y controles especializados para el rendimiento, el ahorro de
combustible y la seguridad. Eaton tiene aproximadamente 70.000 empleados y vende sus

productos a clientes en mas de 150 paises. Para mas informacion, visite Www.eaton.com
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